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PREDGOVOR
ORIGINALNOM IZDANJU

U dvanaest lekcija koje je gospodin B. Dangens izvukao
1z spisa Joritoma Tasija, a koje se izlazu u ovoj knjizi, raz-
matraju se nacini na koji se moze vrsiti 1 sprovoditi uticaj na
nekoga. Prva lekcija je posvecena povecanju i Sirenju psi-
hickih mo¢i kako bi se probudile energije koje su uspavane
u nama; druga objasnjava kako se ubedivanjem 1 sugesti-
jom mozZze 1zvrSiti uticaj; treca pokazuje vaznost fiksne ideje
kada je podrZzana logi¢kim argumentima; Cetvrta obraduje
magnetski uticaj ljudskog oka i navodi veZzbe za njegov raz-
voj; peta se bavi znacajem dobrog primera; Sesta upucuje na
vrednost istrajnosti u postizanju velikih stvari koriS¢enjem
slobodnih trenutaka; sedma naglaSava mo¢ koncentracije 1
navodi vezbe za njeno sticanje, a osma pokazuje da se raz-
menom poverenja moze izvrSiti snazan uticaj ¢ak 1 na one
koji pate od mentalnih 1 fizickih bolesti. ,,Poverenje®, kaze
Joritomo, ,,temel;j je hrabrosti 1 pokreta¢ akcije. Koliko je
Emerson verovao u ovaj aforizam, pokazao nam je slede¢im
reCima: ,,Verujte ljudima, 1 oni ¢e vam biti verni; ponasajte
s€ sjajno prema njima, 1 oni ¢e vam pokazati da su sjajni.*
Poveriti se drugom, iako ste izneverenti, bolje je nego skriva-
t1 to u sebi. Oni koji pomisljaju na zlo traze u svom bliznjem
upravo ono $to vide u sebi, dok se oni koji pozitivno uticu na
druge ljude posvecuju postizanju onoga Sto je dobro.

Na slede¢im stranicama urednik je pruzao Citaocima
predloge, primere 1 vezbe da bi im pomogao u usvajanju
ove poZeljne umetnosti uticaja na druge Sirom sveta.






UVODNA REC UREDNIKA
ORIGINALNOG IZDANIJA

Uspeh koji je pratio objavljivanje Nadviadavanja sti-
dljivosti, ranijeg dela Joritoma TaSija, ohrabrio me je da ob-
javim savete do kojih je doSao svojim metodama uticaja.

Javnost moze mnogo da nauci od starog Soguna, €ija je
doktrina, koja odjekuje istinom, podjednako primenljiva na
potrebe naseg doba, kao i1 na vreme kada je prvi put otkri-
vena.

Stavise, ulep$ana je legendama, plemenitim ili strogim,
koje daju prizor glatke, travnate padine na kojoj se tu i tamo
pojavljuje, razbacano medu hrastovima, najrede 1 najlepSe
cvece.

Stoga sam s dubokim 1 ozbiljnim zadovoljstvom pono-
vo otvorio rukopise kako bih na naSem lepom jeziku preneo
savete 1 razmiSljanja onoga koji je istovremeno bio i1 voda
ljudi 1 duhovni vodic.

Opet malo-pomalo osec¢am kako ponovo potpadam pod
Sarm kojem sam ve¢ jednom podlegao, kao 1 uticaj ovih re-
C1, koje kao da poticu od samog pocetka vremena 1 koje su
se rasirile po celom svetu. Privlace me 1 zanose doktrinama
njegove filozofije 1 izazivaju sve vece divljenje.

Uticaj! — ta skoro magicna rec, Sta sve sugeriSe! Uticati
na druge! Kakav cudesan dar i kakav garantovani uspeh oni-
ma koji ga poseduju!

Mi ¢emo samo po ¢uvenju znati za problem koji se ja-
vlja zbog antipatije 1 usamljenosti tokom samoizolacije od
ostatka Covecanstva. Slabost volje, strahota koja utiCe na
rast fantomske agonije sumnje bi¢e nam nepoznata. I telo
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i duh bi¢e pod nasom kontrolom. Zivotne tuge nikada nas
nece potpuno savladati, jer cemo znati da ih ublazimo tako
Sto ¢emo 1h predvideti.

Imacemo zadovoljstvo da vidimo kako ¢e se ljudska sr-
ca pod uticajem naSe reci 1 primera otvoriti ka ¢istim i ple-
menitim osecanjima.

Umetnost uspeha postace nam poznata, jer ¢emo znati
da privu¢emo saradnike koji ¢e nam dobrovoljno pomoci.

Ukratko, nasa mo¢ ¢e nas izdvojiti kao bice razlicito od
drugih 1, da upotrebimo drevnu japansku izreku, ispunjeno
dominantnom moc¢i: ,,Sagradicemo svoje palate na kostima
malodusnih.*

Malo-pomalo, zarazno dejstvo ove sve vece volje deluje
na mene. Zasto ne bismo pokusSali da poput Joritoma govori-
mo o ovoj umetnosti, koja je veliCanstvenija od svih drugih,
jer ona ¢ini zaraznim kult prozelitizma 1 pokazuje nam kako
da spre¢imo njegovu sterilnost. Uticati na druge! Nije li to
kao da igramo ulogu stvaraoca, budu¢i da u nas§im mislima
uticaj ozivljava ideju koja bez njegove pomoci nikada ne bi
niknula?

Zar to ne bi trebalo da bude neka vrsta providenja, bu-
du¢i da dobar uticaj pomaze da se reSimo poroka, izvora uz-
nemirenosti 1 nesrec¢e, da umesto toga doprinosi savrSenom
miru, radosti Zivljenja 1 sigurnosti koja uvek prethodi sreci
ili nam barem omogucava da ostanemo u onom stanju koje
mu je najpribliZnije.

Dakle, sa Zarom sam jo$ jednom otvorio spise ovog filo-
zofa da prepiSem maksime 1 blistave legende koje proucava-
nje njegovog dela Cine tako posebnim i tako privlaénim.

Iako je svaka istina ve¢na, verujem da ¢e 1 u ovoj knjizi,
kao 1 u drugim koje su joj prethodile, ¢italac da uvidi nepo-
recivu 1 posebno genijalnu privlacnost doktrine koju ovaj
drevni Sogun primenjuje nad umovima onth koji znaju kako
da ih shvate 1 razumeju.

B. Dangens
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UVOD U IZDANIJE
KOIJE JE PRED VAMA

Zasto bismo ponovo objavljivali knjigu koja je napisana
pre skoro sto godina 1 koja je zasnovana na spisima japan-
skog Soguna koji je ziveo u XII veku?

Naravno, neki koncepti koje je Joritomo Tasi navodio
mogu izgledati strano sofisticiranim umovima XXI veka, ali
njegova osnovna filozofija je u velikoj meri aktuelna 1 da-
nas.

B. Dangens, francuski urednik i pisac, prepoznao je to
kada je naiSao na Joritomove spise pocetkom XX veka. Bio
je impresioniran dubokim uvidom u ljudsku dusu i njego-
vim direktnim stilom 1 briljantnos$¢u u definisanju razli¢itih
stanja duSe. Za razliku od mnogih drugih filozofa — kako u
proslosti tako 1 sada — Joritomo nije ni prozaican, a ni obeshra-
brujug, niti se zadovoljava pukim ukazivanjem na zlo. Ume-
sto toga, on analizira uzroke 1 predlaze prakti¢na resenja.

Pored ove rasprave o uticaju Dangens je uredio jos dva
Joritomova dela: Zdrav razum: kako ga pokazati 1 Stidlji-
vost: kako je nadvladati.

Svrha ove azurirane revizije je da pojasni 1 ojaca knjigu
bez uticaja na promenu sadrzaja. Da bi Joritomova poru-
ka postala pristupa¢nija savremenom citaocu, izmenili smo
malo jezik da bismo izbegli arhai¢nu terminologiju 1 neke
primere koje je koristio.

Samo Citanje knjige o uticaju na druge nece vam pomoci
da postanete efikasniji voda ako ne primenite ono §to autor
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